国际商务谈判赛案例评审 打分表格

	案例编号
	
	案例名称
	

	案例主题
	□国际贸易  □跨国公司经营  □跨国投资和并购  □国际金融 □社会责任与可持续发展      □国际经济法      □其他

	案例正文（详见附件）
	总分
	

	维度              分值
	4
	3
	2
	1

	案例选题的典型性
	□非常典型
	□典型
	□一般
	□差

	案例结构合理性
	□非常合理
	□合理
	□一般
	□差

	相关材料的翔实、客观程度
	□非常充分
	□充分
	□一般
	□差

	谈判策略点的恰当性
	□非常合理
	□合理
	□一般
	□差


	谈判策略的合理性
	□非常合理
	□合理
	□一般
	□差

	文案的可读性
	□非常强
	□强
	□一般
	□差

	文案写作的规范性
	□非常规范
	□规范
	□一般
	□差

	知识点的清晰程度
	□非常清晰
	□清晰
	□一般
	□差

	案例可模拟度（复杂度）
	□难度适当，
适宜模仿
	□过于复杂，须精简 
	□过于简单，须充实 
	□不适合模拟

	推荐程度：  □优先推荐（4分） □推荐（2分）   □不推荐（0分）      

	评审意见：                                                                  



评审指标说明
案例选题的典型性。案例应以企业国际化或在华投资经营的外资、合资企业的实际经营为撰写题材，案例所包含的争端问题应该有一定的典型性、代表性和新颖性。

案例结构合理性。案例谋篇布局要综合考虑案例的决策主题和素材，案例的主线要清晰明了，案例素材和主线结构匹配要合理。案例内容要完整，包含案例名称、摘要、关键词、正文等内容。

相关材料的详实、客观程度。案例必须以真实的管理情景为素材进行编写，案例素材必须是经过作者实际调研、获取的第一手资料，允许信息脱敏。

谈判决策点的恰当性。谈判决策点是案例的关键，决策点的恰当性是指案例的冲突和素材是否能够支持确认谈判方的谈判目标，谈判目标的实现与国际商务相关知识点相对应。

谈判策略的合理性。谈判策略设定要合理，符合一般的商业规则、法律规定，同国际商务理论知识点对应。谈判策略的设定要综合考虑案例的知识点覆盖，同时达到锻炼参赛学生提出问题、分析问题、解决问题的能力。

文案的可读性。文案撰写要采用生动、简洁、平实的语言将内容表述清楚，可读性强，能够吸引读者产生阅读兴趣，在阅读过程中能够进入案例中的真实商业情境，以案例中的人物角度进行分析和决策。 

文案写作的规范性。不强调谈判案例的结论和意义，更多的是对案例内容的概括性白描。
知识点的清晰程度。文案描述要准确指向决策问题的基础理论知识，有利于谈判过程中谈判方对争端进行系统的总结和分析。
案例可模拟度（复杂度）。 案例符合国际商务实务操作，便于谈判各方模拟和还原案例情境。

